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Plonier unter den Dkostromanbietarn Schon kurz vor der Fukushima-Katastrophe steliten die Stadtwerke Emmendingen alle ihre Tarife auf grn. Im Bild der heutige Geschaftsfihrer Bjorn Michel

Warum Stadtwerke immer
mehr auf Okostrom setzen
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Bild: © Stadtwerke Emmendingen

Vertrieb In den vergangenen Monaten haben Energieversorger von Augsburg tGber Niirnberg bis Greifswald angekindigt, ihre Privatkundentarife auf 100 Prozent
Grlinstrom umzustellen. Dabei dirfte ihnen nicht nur der Stimmungsumschwung in der Politik entgegenkommen - sondern auch der unter Kunden

Andreas Baumer, Berlin

Tatsdchlich hingt es vor allem von den Be-
h, ab, wie teuer die Umstel-

mmer mehr Stadtwerke gehen dazu

1iiber, ihre Privatkundentarife kom-

plett auf Okostrom umzustellen. Al-

leinin den vergangenen Monaten ent-

schieden sich Kommunalversorger

von Augsburg tber Greifswald bis
Neumiinster zu diesem Schritt. Dazu ge-
sellten sich Energiekonzerne wie N-Ergle
und EWE, wobei Letztere fiir Privatkunden
weiterhin eine Graustromalternative an-
bieten wollen.

Zwei Faktoren diirften den Trend zu
mehr Okostrom befliigeln. Dasind politisch
bestimmte Klimaziele, die ein CO,-neutra-
les Deutschland bis spatestens 2050 vorse-
hen. Zugleich entscheiden sich immer
mehr Kunden fiir Okostrom.

Mittlerweile akzeptieren 50 Prozent der
Kunden nur Anbieter mit Okostrom, ergab
eine Studie der Unternehmensberatung
Lead and Sale und des Marktforschungs-
instituts Creative Analytic 3000. 2019 wa-
ren es noch 44 Prozent gewesen. Einem
Drittel ist es zudem wichtig, auch selbst
Okostrom zu beziehen. 2014 waren dies
noch 18 Prozent. Dabei scheint der Wunsch
nach Okostrom bei Jiingeren (37 Prozent)
besonders grof zu sein.

Okostrom als
Marketingvorteil

Eine Komplettumstellung auf Okostrom
bedeute in der einfachsten Variante jahr-
lich etwra zwei Euro Mehrkosten pro Durch-
schnittskunde (2500 kWh Jahresverbrauch)
im Vergleich zu herkdmmlichem Strom,
rechnet Volker Plocher, einer der Studien-
autoren, vor. Gleichzeitig sefen die Margen
gegenilber Okostrom als Sonderprodukt
hoher, Gkostromkunden selbst loyaler. Fer-
ner kénnten Stadtwerke so ihr Image und
ihren Marktauftritt modernisieren und das
Scheinwerferlicht auf einen echten Mehr-
wert statt auf den Preis richten.

lung auf Okostrom Energieanbietern
kommt. Wer giinstige Zertifikate aus nor-
wegischer Wasserkraft erwirbt und so ge-
kauften Graustrom gritnfirbt, kann die
Kosten gering halten. Wer dagegen regene-
rativ erzeugten Strom tiber sogenannte
PPAs direkt bezieht oder selbst in Erneuer-
baren-Projekte investiert, mussin der Regel
mehrGeldin die Hand nehmen.

Der Niirnberger Konzern N-Ergie setzt
fitr den Bezug von 1,1 Mird. kWh Okostrom
ausschlieflich auf Zertifikate aus deut-
schen Erneuerbaren-Anlagen, die fiblicher-
weise etwas teurer sind als beispielsweise
Herkunftsnachweise aus Norwegen. Die
Richtigkeit der Angaben ldsst sich N-Ergie
vom TUV Rheinland zertifizieren. Die
durch die Umstellung anfallenden Mehr-
kosten beziffert das Unternehmen aufetwa
eine Million Euro.

Stadtwerke Greifswald werben
mit Ok-Power-Siegel

Die Stadtwerke Greifswald (Mecklenburg-
Vorpommern) haben sich fiir das Ok-Pow-
er-Siegel entschieden, das in der Branche
als besonders streng gilt. Es bescheinigt

dass ein Drittel

A4,

der Stadtwerke
bieten ihren Kun-
den inzwischen
ausschlieBlich
Okostrom an.

Quelle: Stadtwarks-Studia, Laad &
Salaund Breativa Analytic 3000

Fir die restlichen 23 Prozent kaufen sie Zer-
tifikate aus dsterreichischer, schweizeri-
scher und norwegischer Wasserkraft. Der
Kommunalversorger will sich den
Bkostrom vom TOV Nord bescheinigen
lassen

Die Zusatzkosten fiir die Umstellung al-
ler 65000 Kunden in der Grundversorgung
sowie sukzessive aller anderen Privatkun-
den bewegten sich im mittleren sechsstel-
ligen Bereich, schatzt Vertriebsleiter Ulrich
Liingle. »Das ist Teil unseres Beitrags zu ei-
nem griineren Augsburg.«

Schon vor zehn Jahren stellten die Stadt-
werke Emmendingen in Sidbaden alle ihre
Privat-und Gewerbekundentarife auf Oko-
strom um. »Unser Stromabsatz ist seitdem
konstant geblieben, unsere Kundenzahl
um 18 Prozent gestiegen«, resiumiert Bjérn
‘Michel, der heutige Geschiftsfiihrer.

Jetzt, da ein Stadtwerk nach dem ande-
rennachzieht, ist er umso stolzer, dass Em-
mendingen schon so frith gehandelt hat. .
#Vielleicht hitten wir mit Graustrom noch

Ist Okostrom
gleich Okostrom?

Grundsatzlich werden in der
Branche zwei Arten von ko
stromtarifen unterschieden.
Anbister von Basis-Okostromta-
rifen kaufen ihren Strom aus
bestehenden Erneuerbaren-An-
lagen, ohne maBgeblich in den
Neubau umweltfreundlicher
Kraftwerke zu i n.
Anbieter nachhaltiger
stromtarife missen dagegen
nachweisen, dass sie in signifi-
kantem Umfang die lokale dko-
stromproduktion fordern und so
den Anteil an konventionell er-
zeugtem Strom auf dem Markt
verringern. Das gilt etwa fir Ta-
rife mit dem »Grlner-Strom-
Label« oder »0k-Power-Sie-
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der verkauften Strommenge in neu gebau-
ten Kraftwerken erzeugt werde.

Das Label zeige, dass die Belieferung mit
Okostrom nachweislich und glaubhaft zu
einem Ausbau der Energiewende und ei-
nem Verdriingen fossiler Kraftwerke bei-
trage, erklirt eine Unternehmensspreche-
rin. »Zum anderen bietet es eine Differen-
zierung gegeniuber Wettbewerbern, die nur
ungelabelten Okostrom anbieten.«

Auf einen Beschaffungsmix setzen die
Stadtwerke Augsburg. Zwdlf Prozent steu-
ern sie {iber eigene Wasserkraftkapazititen
selbst bei. 65 Prozent der Okostrommenge
sichern sie sich iiber direkte Liefervertrige
mit anderen bayerischen Wasserkraft-
werksbetreibern.
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2t te optimieren wir die

von EEG- und KWKG-Anlagen: in der
Direktvermarlaung, am Regolenargiemarkt,
i Fehrplantetiich:

ein paar Gewerbekunden mehr als jetzt. gel«. ab
Unsere Philosophie ist aber eine andere.
Denn wir sind iiberzeugt: Okostrom gehért
die Zukunft.«
Stromvermarktung

Nutzen Sie unser Know-haw und steigern
Sie |hre Erlose - gerne auch als.
White-Label-Lbsung!
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